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IL MARKETING PER CHI VENDE PISCINEIL MARKETING PER CHI VENDE PISCINE

Guida esclusiva per le aziende che vendono ed installano piscine

+

TROVA NUOVI CLIENTI CHE

DESIDERANO UNA PISCINA
T U T T O  Q U E L L O  C H E  D E V I  A S S O L U T A M E N T E  S A P E R E  

S E  V U O I  F A R  C R E S C E R E  L A  T U A  A Z I E N D A  

E D  A C Q U I S I R E  C L I E N T I  C O N S A P E V O L I  E  D I  Q U A L I T À  

N E L L A  T U A  S P E C I F I C A  Z O N A

+



5 MOTIV I  PER I  QUAL I  DEVI
SCEGL IERE VENDIP IUP ISCINE . IT  
E  F IDARTI  DE I  PROFESSIONIST I

Ovviamente non è importante che tu sappia in
maniera tecnica come si costruisce e realizza un
processo di marketing, a questo ci penseranno i
miei collaboratori, ma è importante che tu sappia
che si tratta di un sistema che genera contatti 
 preselezionati e prequalificati per vendere più
piscine.

Insieme daremo qualità al tuo lavoro ed alla tua
azienda, permetteremo al cliente di avere una
visione molto più reale ed obiettiva della tua realtà,
spiegando nel dettaglio cosa è in grado di fare, di
come lo fa e del perchè è migliore rispetto a tutte
le altre.
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1 °  MOTIVO

TUTTO QUESTO T I  DARÀ
L 'AUTORITÀ NECESSARIA
PER ESSERE SCELTO DA
ALMENO IL  DOPPIO DI  CHI
OGGI  T I  SCEGL IE  GIÀ!+

Aumenterai del doppio le tue vendite.



Definiremo insieme ed in maniera performante per
le campagne esattamente dove andare a colpire,
ovvero dove butteremo la nostra grande rete da
pesca per andare a "catturare" i clienti che stanno
cercando un rivenditore ed installatore di piscine,
anzi, ancora più specifico: 
delle piscine che vendi TU!

Una volta che le persone finiranno "nella tua rete"
non potranno anzi, non vorranno andare via, poichè
troveranno tutto ciò che stanno cercando:
un'azienda seria, della loro zona, che gli fa vedere
quali sono i problemi ma che da loro anche le
soluzioni, potranno leggere delle testimonianze reali
di altre persone che hanno risolto i loro problemi
affidandosi a te, potranno leggere dei tuoi casi
studio e vedere altri tuoi lavori realizzati...

Non avranno bisogno di altro perchè capiranno che
sai fare il tuo lavoro, e che sei il professionista che
stanno cercando.
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A 2°  MOTIVO

TUTTO QUESTO DARÀ AI
TUOI  NUOVI  CL IENT I  LA
F IDUCIA NECESSARIA PER
ESSERE INQUADRATO COME
IL  N .  1  NELLA TUA ZONA.   +

Sarai il n.1 nella tua specifica zona.



Valorizzerai al massimo la tua figura di
esperto ed imprenditore: le persone
acquisteranno le tue piscine perchè si
fidano di te.

Molto importante questo punto, merita una
specifica! Come accennavo anche del 2° motivo la
cosa più importante, ciò che fa muovere davvero
chi vuole fare un'investimento come quello della
piscina non è il prezzo, il brand, la velocità di posa,
le stelline di Google... ma è la FIDUCIA che
trasmettete a coloro che vengono a conoscenza di
Voi. ESATTAMENTE DI VOI, non mi sono sbagliato a
scrivere: le persone devono vedervi come abile
esperto, capace di risolvere anzi prevenire e fargli
vedere i problemi per poi proporre la soluzione
migliore. Le persone vogliono sapere la vostra storia,
perchè fate questo lavoro, da quanto, il motivo per il
quale avete scelto un determinato brand al posto di
un altro... le persone VOGLIONO E DEVONO
CONOSCERE LA VOSTRA FIGURA DI IMPRENDITORE.
Solo così abbatteranno la barriera della diffidenza e
si fideranno al 100% di Voi. E, di conseguenza,
acquisteranno una nuova piscina.
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3° MOTIVO

FIDUCIA È  LA PAROLA CHE
ABBATTE QUALSIASI
BARRIERA. . . E  LA S I  DA ALLE
PERSONE ,  NON ALLE
AZIENDE O AI  BRAND.+



Sarai la soluzione al problema specifico
solo ed unicamente delle persone che,
nella tua zona, vogliono una piscina e
sono alla ricerca del miglior rivenditore ed
installatore.

Problema specifico=soluzione specifica.
Una delle leve maggiori su cui va a lavorare il
marketing è proprio la SOLUZIONE AD UN PROBLEMA.
Posso immaginare cosa tu stia pensando ora:
"Ma comprare la piscina non è un problema!"  ...ed
invece ti sbagli... è un problema perchè le persone
devono investire tempo per capire se quell'azienda
fa al caso suo, se sono abbastanza bravi,
abbastanza veloci, se hanno il modello che si erano
immaginati... GRAZIE A VENDIPIUPISCINE.IT LE PERSONE
NON PERDERANNO TEMPO, non vorranno andare da
altre azienda, da vostri competitor, perchè si
fideranno di voi ed avranno compreso che con voi
non avranno alcun problema. 
SIETE VOI LA  SOLUZIONE.
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I 4° MOTIVO

DARE LA CERTEZZA CHE
SCEGL IENDO VOI  NON
AVRÀ MAI  ALCUN DISGUIDO
È LA SOLUZIONE AL
PROBLEMA SPECIF ICO DEL
TUO NUOVO FUTURO
CLIENTE .+



Ottimizzerai come mai prima il tuo lavoro
e l'organizzazione di tutto il tuo personale.

Grazie al nostro progetto, ogni settimana, riceverai
contatti di persone che vogliono essere ricontattate
da te per fissare un primo incontro o un sopralluogo.
Li contatterai quando desideri con la certezza che
stanno cercando un'azienda che installi loro una
delle piscine che hai tu, nella tua zona. Inoltre
riceverai moltissime altre informazioni che
definiremo insieme e che ti permetteranno, nel
corso della chiamata, di essere preparato e dare al
cliente le risposte che cerca.

Come lo sappiamo? Perchè il contatto che ti
arriverà sarà di una persona che ha fatto un
percorso di preselezione, che ha compreso chi sei i
cosa fai, e che ha investito tempo compilano un
form complesso, con molte domande (quello che ti
ho anticipato poco fa che definiremo insieme)
anche complesse o con richiesta di dettagli proprio
prequalificare i contatti ed per evitare il "curioso di
turno" che compila il form mentre è il fila con il
carrello pieno al supermercato il sabato mattina.O

T
T

IM
IZ

Z
ER

A
I 

IL
 T

U
O

 L
A

V
O

R
O

5° MOTIVO

CONTATTERAI  SOLO ED
UNICAMENTE PERSONE CHE
SI  ASPETTANO ED ,  ANZI ,
ATTENDONO UNA TUA
CHIAMATA.+



Realizzando tutti i materiali di marketing necessari 
su di Te...perché la gente "deve comprare te" 

prima delle tue piscine!

Vendipiupiscine.it è un progetto di marketing innovativo, nato per
rispondere alle esigenze di alcune aziende del settore che
cercavano clienti a cui vendere piscine ma che, attraverso gli
strumenti pubblicitari tradizionali, non riuscivano a trovarli.

Utilizziamo tutti i canali e gli strumenti online, dal sito web, ai social
network, e/o campagne in Google Adwords, ma elaboriamo anche  
materiali offline come brochures fisiche che noi chiamiamo “Sales
Letter” (lettere di vendita) e biglietti da visita completamente
diversi dai soliti che conosciamo… 

Tutto questo ti permetterà di ottenere contatti perqualificati di
persone che vogliono acquistare ed installare una TUA piscina
nella loro proprietà.

COME R IUSCIAMO A FARE TUTTO
QUESTO?



MARINO LEONARDI 
Ceo e Co-Founder Vendipiupiscine.it



info@vendipiupiscine.it

+39 335 7171031



Un’azienda che non ha un processo di marketing strutturato verso i
suoi potenziali clienti, e che di conseguenza non riesce a mettere in
leva il proprio principio di autorità, è destinata al fallimento, o
comunque alla sopravvivenza... 

e tu devi eccellere, non sopravvivere!

Come avrai capito non puoi davvero permetterti 
di perdere altro tempo!

TI RINGRAZIO PER AVER LETTO QUESTA GUIDA
E SPERO DI SENTIRTI PRESTO!

LEGGI COSA DICONO DI NOI



Forbes



Millionaire



Millionaire



Gardenia



Il Resto del Carlino - QN



Corriere della Sera



   L a  m i a  a z i e n d a  d a  a n n i  è  s p e c i a l i z z a t a  i n  g i a r d i n a g g i o  a  I m o l a .  S o n o  m o l t o  c o n o s c i u t o
e d  a p p r e z z a t o  n e l l a  m i a  c i t t à  e  n e l  c i r c o n d a r i o .  
H o  d e c i s o  d i  r i v o l g e r m i  a  V e n d i  p i ù  p i s c i n e  g r a z i e  a d  a l c u n e  l o r o  p u b b l i c i t à  e  d a  q u e l
m o m e n t o  t u t t o  è  c a m b i a t o .  S o n o  s t a t i  d a v v e r o  i n  g r a d o  d i  r i s o l v e r e  i l  m i o  p r o b l e m a ,  e d
i n o l t r e  g r a z i e  a i  m a t e r i a l i  c h e  h a n n o  e l a b o r a t o  p e r  m e ,  s i a  o n l i n e  c h e  f i s i c i ,  h o  a v u t o
m o l t e  p i ù  r i c h i e s t e  d i  p r e v e n t i v o  p e r  i n s t a l l a r e  u n a  p i s c i n a  n a t u r a l e  i n  t u t t a  l a  m i a  z o n a .
L a  c o s a  s o r p r e n d e n t e  è  c h e  f i n  d a l  p r i m o  c o n t a t t o ,  a v e v o  i l  p i a c e r e  d i  p a r l a r e  c o n
p e r s o n e  i n f o r m a t e  c h e ,  o v v i a m e n t e  a v e v a n o  b i s o g n o  d i  u n  p r o f e s s i o n i s t a  c h e  g l i
s p i e g a s s e  n e l  d e t t a g l i o  c o m e  s i  s a r e b b e r o  s v o l t i  i  l a v o r i  e  c o m e  p r o c e d e r e  c o n  l a  p a r t e
b u r o c r a t i c a ,  m a  a l m e n o  n o n  r i m a n e v a n o  d e l u s i  o  a d d i r i t t u r a  s t u p i t i  q u a n d o  s c o p r i v a n o
i l  p r e z z o  d e l l e  p i s c i n e .  
S o n o  m o l t o  s o d d i s f a t t o  d i  t u t t o  q u e l l o  c h e  l o  s t a f f  d i  V e n d i  p i ù  P i s c i n e  s t a n n o  f a c e n d o
p e r  m e  e  l a  m i a  a z i e n d a ,  s o n o  d e i  v e r i  p r o f e s s i o n i s t i  n e l  l o r o  c a m p o ,  q u e l l o  d e l
m a r k e t i n g !  P e r  q u e s t o  p r o b a b i l m e n t e  c i  t r o v i a m o  m o l t o  b e n e  a  c o l l a b o r a r e ,  g r a z i e  a  l o r o
h o  r i n n o v a t o  i l  m i o  s i t o  i n t e r n e t ,  i m p l e m e n t a t o  l a  m i a  p r e s e n z a  s u i  s o c i a l ,  s t i l a t o  u n a
s e r i e  d i  m a i l  e  a r t i c o l i  p e r  i l  m i o  b l o g .  
N e l  m o n d o  d i  o g g i ,  s o p r a t t u t t o  n e l  n o s t r o  s e t t o r e ,  p e n s o  c h e  q u a l s i a s i  a z i e n d a
s t r u t t u r a t a  e  c o n  v o g l i a  d i  c r e s c e r e  d e b b a  f a r e  m a r k e t i n g ,  p e r  q u e s t o ,  c o n s i g l i o
v i v a m e n t e  a  t u t t e  l e  a z i e n d e  c o m e  l a  m i a ,  V e n d i  p i ù  P i s c i n e ,  s i c u r a m e n t e  s a r à  i l  v o s t r o
b r a c c i o  d e s t r o ,  i n  g r a d o  d i  s u g g e r i r v i  s e m p r e  l a  m i g l i o r  s t r a t e g i a  p o s s i b i l e  d a
s v i l u p p a r e  e d  i n  g r a d o  d i  d a r v i  t u t t i  g l i  s t r u m e n t i  a d a t t i  p e r  c o m p a r i r e  a l  m e g l i o  v e r s o  i
p r o p r i  c l i e n t i .  

I  R I S U L T A T I  D E I  N O S T R I  C L I E N T I

N A U E L
W W W . P I S C I N A M I A . C O M

  G r a z i e  a  V e n d e r e  p i ù  P i s c i n e  h o  v i s t o  l a  l u c e  i n  f o n d o  a l  t u n n e l !  L ’ a z i e n d a  i n  c u i  s o n o
s o c i o  è  u n a  r e a l t à  s t o r i c a ,  d a  o l t r e  4 0  a n n i  s i a m o  s p e c i a l i z z a t i  i n  g i a r d i n a g g i o ,  e d
o p e r i a m o  f o r n e n d o  s o l u z i o n i  p e r s o n a l i z z a t e  p r i n c i p a l m e n t e  n e l l a  p r o v i n c i a  d i  B a r i .  
C o m e  h o  c o n o s c i u t o  V e n d e r e  p i ù  P i s c i n e ?  O n l i n e !  E r o  a l l a  d i s p e r a t a  r i c e r c a  d i
u n ’ a z i e n d a  e s p e r t a  d i  m a r k e t i n g  i n  g r a d o  d i  p o t e n z i a r e  l a  m i a  p r e s e n z a  n e l  w e b  i n  m o d o
e f f i c a c e .  N a v i g a n d o  s u  i n t e r n e t ,  h o  t r o v a t o  v a r i  p o r t a l i  e d  a g e n z i e ,  m a  s o n o  s t a t o  s u b i t o
c o l p i t o  d a  V e n d e r e  p i ù  P i s c i n e  p e r c h é  e r a  s p e c i a l i z z a t a  p r o p r i o  n e l  m i o  s e t t o r e !  L i  h o
s u b i t o  c o n t a t t a t i  p e r  a v e r e  l a  c o n f e r m a  c h e  p o t e s s e r o  f a r e  a l  c a s o  m i o  e ,  c h e  d i r e ,  s o n o
d a v v e r o  m o l t o  s o d d i s f a t t o !  N o n  s o l o  h a n n o  r i s o l t o  i l  m i o  p r o b l e m a  p r i n c i p a l e  c o n
s t r u m e n t i  e  m a t e r i a l i  s p e c i f i c i  c h e  h a n n o  e l a b o r a t o  a p p o s t a  p e r  m e ,  m a  s i  o c c u p a n o
t u t t ’ o r a  d e l  m i o  p i a n o  m a r k e t i n g ,  s i a  o n l i n e  ( s i t o ,  b l o g ,  s o c i a l  e c c … )  s i a  c o n  m a t e r i a l e
f i s i c o  d a  d a r e  a l l e  p e r s o n e  d u r a n t e  u n a  m i a  t r a t t a t i v a .  
C o n s i g l i o  d a v v e r o  a  t u t t e  l e  r e a l t à  d e l  m i o  s e t t o r e  d i  f a r s i  a f f i a n c a r e .  

T I T O L A R E  D I  P I S C I N E  B L U  P R O J E C T
B L U  P R O J E C T



I  R I S U L T A T I  D E I  N O S T R I  C L I E N T I

  L a  m i a  a z i e n d a  d a l  2 0 0 3  è  a l  f i a n c o  d i  c o l o r o  c h e  v o g l i o n o  i n s t a l l a r e  n e l  l o r o
g i a r d i n o  u n a  p i s c i n a .  D a  q u a n d o  c o l l a b o r o  c o n  V e n d i  p i ù  P i s c i n e  h o  a v u t o  m o l t i
c o n t a t t i  c h e  t u t t o r a  s t o  l a v o r a n d o .  
U n  a m i c o  m i  h a  c o n s i g l i a t o  i l  T e a m  d i  “ V e n d i  p i ù  P i s c i n e ” .  
I n i z i a l m e n t e  e r o  u n  p o ’  s c e t t i c o  s u  c o n t a t t a r l i  o  m e n o ,  s o n o  o r m a i  2 0  a n n i  c h e  m e  l a
c a v o  d a  s o l o ,  m a  i n  q u e s t o  u l t i m o  p e r i o d o  ( i n  p a r t i c o l a r e  d a l l ’ e s t a t e  2 0 2 0 )  a n d a r e  i n
u f f i c i o  e r a  d i v e n t a t o  u n  i n c u b o !  I l  t e l e f o n o  s e m b r a v a  i m p a z z i t o ,  l a  m a i l  s e m p r e  p i e n a
e  l e  p e r s o n e  m i  c o n t a t t a v a n o  f a c e n d o m i  m i l l e  d o m a n d e  s u l l e  n o s t r e  p i s c i n e ,  f a c e v o
t a n t i s s i m i  s o p r a l l u o g h i ,  e  s t i l a v o  m o n t a g n e  d i  p r e v e n t i v i …  L a  d e l u s i o n e  d e l l e  p e r s o n e
e r a  p a l e s e .  
L e  p e r s o n e  c h e  m i  c o n t a t t a v a n o  a v e v a n o  i n  t e s t a  u n a  g r a n  c o n f u s i o n e ,  e d  i o  p e r d e v o
t e m p o ,  u n  s a c c o  d i  t e m p o ,  s e n z a  r a g g i u n g e r e  l ’ o b i e t t i v o  s p e r a t o .  
V e n d i  p i ù  P i s c i n e  h a  f a t t o  c e n t r o  e  m i  h a  r i s o l t o  u n a  v o l t a  p e r  t u t t e  q u e s t o
p r o b l e m a !  S o n o  d e i  v e r i  p r o f e s s i o n i s t i  n e l  c a m p o  d e l  m a r k e t i n g  e d  h a n n o  e l a b o r a t o
p e r  m e  d e i  c o n t e n u t i ,  s i a  o n l i n e  c h e  c a r t a c e i ,  p e r  i  m i e i  n u o v i  p o t e n z i a l i  c l i e n t i
s p i e g a n d o  l o r o  c o m e  s t a n n o  d a v v e r o  l e  c o s e  M E T T E N D O  I N  L E V A  l e  m i e  c o m p e t e n z e .
A d e s s o  q u a n d o  r i s p o n d o  a l  t e l e f o n o ,  c h e  v i  p o s s o  a s s i c u r a r e  s u o n a  p a r e c c h i o ,  p a r l o
c o n  p e r s o n e  c o n s a p e v o l i ,  p r e p a r a t e  c h e  v o g l i o n o  d a v v e r o  u n a  p i s c i n a  n e l  p r o p r i o
g i a r d i n o .  I  p r e v e n t i v i  s o n o  s e m p r e  m o l t i ,  m a  l e  r e a l i  i n s t a l l a z i o n i  a l t r e t t a n t o !  
S o n o  e s t r e m a m e n t e  c o n t e n t o  d i  a v e r  s u p e r a t o ,  i n  u n  c e r t o  s e n s o ,  i l  m i o  o r g o g l i o  e d
e s s e r m i  r i v o l t o  a i  p r o f e s s i o n i s t i  d i  V e n d i  p i ù  P i s c i n e .  C o n s i g l i o  a l l e  i m p r e s e
s p e c i a l i z z a t e  c o m e  l a  m i a  d i  c o n t a t t a r l i ,  a v r a n n o  d a v v e r o  u n  a s s o  n e l l a  m a n i c a  i n
g r a d o  d i  f a r g l i  v i n c e r e  o g n i  m a n o !   

T I T O L A R E  D I  P O O L S T E C H
U D I N E

IL MARKETING PER CHI VENDE PISCINEIL MARKETING PER CHI VENDE PISCINE



vendipiupiscine.it
info@vendipiupiscine.it
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